1Информация о домашнем задании, инструктаж по его выполнению.
Л.1Стр.374-382 Написать лекцию; составить тест из 10 вопросов, 4 ответа, один ответ верный.

Урок 51 Методы диагностики вероятности банкротства
Банкротство ( финансовый крах, разорение) – признанная арбитражным судом или объявленная должником его неспособность в полном объеме удовлетворять требования кредиторов по денежным обязательствам и по уплате других обязательных платежей.
   Основным признаком банкротства является неспособность предприятия обеспечит выполнение требований кредиторов в течении трех месяцев со дня наступления сроков платежей. По истечении этого срока кредиторы получают право на обращение в арбитражный суд о признании предприятия-должника банкротом.
     Банкротство предопределено самой сущностью рыночных отношений, которые сопряжены с неопределенностью достижения конечных результатов с риском потерь.
  Несостоятельность субъекта хозяйствования может быть:
· «несчастной» - не по собственной вине, а вследствие непредвиденных обстоятельств (стихийные бедствия, военные действия, политическая нестабильность общества, кризис в стране, общий спад производства, банкротство должников и другие внешние факторы);
· «Ложной» (корыстной) – в результате умышленного сокрытия собственного имущества с целью избежание уплаты долгов кредитором;
· «неосторожной»- вследствие неэффективной работы, осуществлении рискованных операций.
В первом случае государство должно оказывать помощь предприятиям по выходу из кризисной ситуации. Злоумышленное банкротство уголовно наказуемо. Наиболее распространенным является третий вид банкротства. 
« Неосторожное»   банкротство наступает, как правило, постепенно. Для того чтобы вовремя предугадать и предотвратить его, необходимо систематически проводить анализ финансового состояния, который позволит обнаружить его «болевые» точки и принять конкретные меры по финансовому оздоровлению экономики предприятия.
  Для диагностики вероятности банкротства используется  несколько подходов,  основанных на применении: 
· Обширной системы показателей;
· Ограниченного круга показателей;
· Интегральных показателей.
Признаки банкротства при многокритериальном походе в соответствии с рекомендациями Комитета по общению практики аудирования (  Великобритания) обычно делят на 2 группы.
К 1 группе относятся показатели, свидетельствующие о возможных финансовых затруднениях и вероятности банкротства в недалеком будущем:
· Повторяющиеся существенные потери в основной деятельности, выражающиеся в хроническом спаде производства , сокращении объемов продаж и хронической убыточности;
· Наличие хронически просроченной кредиторской и дебиторской задолжности;
· Низкие значения коэффициентов ликвидности и тенденция их к снижению;
· Увеличение до опасных пределов доли заемного капитала в общей его сумме;
· Дефицит собственного оборотного капитала;
· Систематическое увеличение продолжительности оборотного капитала;
· Наличие сверхнормативных запасов сырья и готовой продукции;
· Вынужденное использование новых источников финансовых ресурсов на невыгодных условиях;
· Неблагоприятные изменения в портфеле заказов;
· Падение рыночной стоимости акций предприятия;
· Снижение производственного потенциала и т.д.
Во вторую группу входят показатели, неблагоприятные значения которых не дают основания рассматривать текущее финансовое состояние как критическое, но сигнализируют о возможности резкого его ухудшения в будущем при неприятии действенных мер. 
К ним относятся:
· Чрезмерная зависимость предприятия от какого-либо одного конкретного проекта, типа оборудования, вида актива, рынка сырья и рынка сбыта;
· Потери ключевых контрагентов;
· Недооценка обновления техники и технологии;
· Потери опытных сотрудников аппарата управления;
· Вынужденные простои, неритмичная работа;
· Неэффективные долгосрочные соглашения;
· Недостаточность капитальных вложений и т.д.
К достоинствам этой системы индикаторов возможного банкротства можно отнести системный и комплексный подходы, а к недостаткам – более высокую степень сложности принятия решения в условиях многокритериальной задачи, субъективность прогнозного решения.
  В соответствии с методическими указаниями Федеральной службы по финансовому мониторингу для оценки и прогнозирования финансового состояния организаций используется следующий перечень показателей, характеризующих различные аспекты их деятельности (табл. 14.37).
  Изучение динамики данных показателей позволяет довольно полно охарактеризовать финансовое состояние предприятия и установить наметившиеся тенденции его изменения.
  Для  диагностики несостоятельности хозяйствующих субъектов довольно часто применяют ограниченный круг наиболее существенных ключевых показателей.
  Так, согласно методике проведения Федеральной налоговой службой учета и анализа финансового состояния и платежеспособности стратегических предприятий и организаций, утвержденной приказом Минэкономразвития России от 21.04.2006 № 104, для оценки ФСП используют два показателя:
· Степень платежеспособности  по текущим обязательствам ( отношение краткосрочных обязательств, за исключением доходов будущих периодов и резервов предстоящих расходов, к среднемесячной выручке);
· Коэффициент текущей ликвидности (отношение ликвидных активов к текущим обязательствам предприятия).
Если степень платежеспособности по текущим обязательствам меньше или равна шести месяцам и коэффициент текущей ликвидности больше или равен единице, то данное предприятие относится к первой группе. Считается, что предприятия данной группы имеют  возможность в установленный срок и в полном объеме рассчитаться по своим текущим обязательствам за счет текущей хозяйственной деятельности или за счет своего ликвидного имущества.

Таблица 14.27 
	Показатель
	Алгоритм расчета
	Что характеризует

	1. Общие показатели

	Среднемесячная выручка (К1)
	К1= валовая выручка по оплате
Число месяцев периода
	Масштаб бизнеса организации

	Доля денежных средств в выручке (К2)
	К2= денежные средства в выручке
Валовая выручка по оплате
	Финансовый ресурс организации, возможность своевременного исполнения  своих обязательств

	Среднесписочная численность персонала (К3)
	Соответствует строке 850 формы №5
По ОКУД
	Масштабы деятельности предприятия

	2. Показатели платежеспособности и финансовой устойчивости

	Степень платежеспособности общая (К4)
	К4= заемные средства (рад.IV+разд.V)
К1
	Сроки возможного погашения всей кредиторской задолженности, если всю выручку направлять на расчеты с кредиторами

	Коэффициент задолженности по кредитам (К5)
	К5= задолженность по кредитам и
Займам
К1
	Уменьшение его уровня характеризует перекос  структуры долгов в сторону товарных кредитов, неплатежей бюджету и по внутренним долгам, что оценивается отрицательно

	Коэффициент задолженности по кредитам (К6)
	К6= задолженность поставщикам и подрядчикам
К1
	Повышение его уровня характеризует увеличение удельного веса товарных кредитов в общей сумме долгов

	Коэффициент задолженности фискальной системе (к7)
	
	Повышение его уровня характеризуют увеличение удельного веса задолженности бюджету в общей сумме долгов

	Коэффициент внутреннего долга (К8)
	
	Повышение его уровня характеризует увеличение удельного веса внутреннего долга в общей сумме долгов

	Степень платежеспособности по текущем обязательствам (К9)
	
	Сроки возможного погашения текущей задолженности перед кредитором

	Коэффициент покрытия текущих обязательств оборотными активами (К10)
	
	Показывает, на сколько текущие обязательства покрываются оборотными активами


	Собственный капитал в обороте (К11)
	К11= (разд. III – разд. I) ф. №1
	Отсутствие его показывает, что все оборотные активы сформированы за счет заемных средств

	Доля собственного капитала в оборотных активов (К12)
	
	Определяет степень обеспеченности организации собственными оборотными средствами

	Коэффициент финансовой автономии (К13)
	
	Показывает, какая часть активов сформирована за счет собственных средств организации

	3. Показатель деловой активности

	Продолжительность оборота оборотных активов (К14)
	
	Показывает, за сколько месяцев оборачиваются оборотные активы

	Продолжительность оборота средств в производстве (к15)
	
	Характеризует скорость оборачиваемости капитала в запасах

	Продолжительность оборота средств в расчетах (К16)
	
	Характеризует скорость погашения дебиторской адолженности

	4. Показатель рентабельности

	Рентабельность оборотного капитала (К17)
	
	Характеризует эффективность использования оборотного капитала организации

	Рентабельность продаж (К18)
	
	Сколько получено прибыли на рубль выручки

	5. Показатели интенсификации процесса производства

	Среднемесячная выработка на одного работника (19)
	
	Характеризует уровень производительности (интенсивности) труда работников предприятия

	Фондоотдача (20)
	
	Характеризует интенсивность использования основных средств

	6. Показатели интенсивной активности организации

	Коэффициент инвестиционной активности (К21)
	
	Характеризует инвестиционную активность огранизации

	7. Показатели исполнения обязательств перед бюджетом
И государственными внебюджетными фондами

	Коэффициенты исполнения текущих обязательств перед федеральным бюджетом (К22), бюджетом субъекта РФ (К23), местным бюджетом (К24), государственными внебюджетными фондами (К25) и Пенсионным фондом РФ (к26) определяются как отношение величины уплаченных налогов (взносов) к величине начисленных налогов (взносов) за тот же период:



	

Если степень платежеспособностей по текущим обязательствам больше шести месяцев и одновременно коэффициент текущей ликвидности меньше единицы, то данное предприятие относится ко второй группе. Так как оно не имеет достаточных финансовых ресурсов для обеспечения совей платежеспособностей. 
Если предприятие по данным налоговых органов имеет просроченную задолженность по денежным обязательствам или уплате обязательных платежей на протяжении более шести месяцев. То оно относится к третьей группе.
Предприятия, у которых имеется непосредственная угроза возбуждения дела о банкротстве, относятся к четвертой группе.
Предприятие относят к пятой группе, если в арбитражный суд подано заявление о признании его банкротом или арбитражным судом введена процедура его банкротства. 
Эти сведения предоставляются Федеральной налоговой службой федеральным органом исполнительной власти для проведения углубленного анализа финансового состояния и платежеспособности стратегических предприятий и организаций.
Учитывая многообразие показателей финансовой устойчивости, различие в уровне их критических оценок и возникающие в связи с этим сложности в оценки кредитоспособности предприятия и риска его банкротства, многие отечественные и зарубежные экономисты рекомендуют производить интегральную оценку финансовой устойчивости на основе скорингового анализа.
Сущность этой методики заключается в классификации предприятий, по степени риска исходя из фактического уровня показателей финансовой устойчивости и рейтинга каждого показателя, выраженного в баллах на основе экспертных оценок.
Рассмотрим простую скоринговую модель с тремя балансовыми показателями (табл. 14.28):
I класс – предприятия с хорошим запасом финансовой устойчивости, позволяющим быть уверенным в возврате заметных средств;
II класс – предприятия, демонстрирующие некоторую степень риска по задолженности, но еще не рассматривающиеся как рискованные;
III класс – проблемные предприятия;
IV класс – предприятия с высоким риском банкротства даже после принятия мер по финансовому оздоровлению. Кредиторы рискуют потерять свои средства и проценты; 
V класс – предприятия высочайшего риска, практически несостоятельные.
Согласно этим критериям определим, к какому классу относится аализируемое предприятие (табл 14.29)                                                                                           таблица 14.28
Группировка предприятий на классы по уровню платежеспособностей.
	Показатель 
	Границы классов согласно критериям

	
	I класс
	II класс
	III класс
	IV класс
	V класс

	Рентабельность совокупного капитала, %
	30 и выше
(50 баллов)
	29,9-20
(34,9-35 баллов)
	19,9-10
(34,9-20 баллов)
	9,9-1
(19,9-5 баллов)
	Менее 1
(0 юаллов)

	Коэффициент текущей ликвидности
	2,0 и выше 
(30 баллов)
	1,99-1,7
(29,9-20 баллов)
	1,69-1,4
(19,9-10 баллов)
	1,39-1,1
(9,9-1 баллов)
	1 и ниже
(0 баллов)

	Коэффициент финансовой независимости
	0,7 и выше
(20 баллов)
	0,69-0,45
(19,9-10 баллов)
	0,44-0,30
(9,9-5 баллов)
	0,29-0,20
(5-1 баллов)
	Менее 0,2
(0 баллов)

	Границы классов
	100 баллов и выше
	99-65 баллов
	64-35 баллов
	34-6 баллов
	0 баллов




                                                                                                                     таблица 14.29
Обобщающая оценка финансовой устойчивости анализируемого предприятия
	Номер показателя 
	На начало периода
	На корец периода

	
	Фактический уровень показателя
	Количество баллов
	Фактический уровень 
	Количество баллов

	1
	45,4
	50
	41,2
	50

	2
	1,76
	21,3
	1,55
	14,3

	3
	0,7
	20,0
	0,64
	17,9

	Итог 
	-
	91,3
	-
	82,2


 
Таким образом, по степени финансового риска, исчисленной с помощью данной методики, анализируемое предприятие и в прошлом, и в отчетном годах относится ко второму классу. Причем за отчетный год оно несколько ухудшило свое положение.
Для оценки рейтинга субъектов хозяйствования и степени финансового риска довольно часто используются методы многомерного рейтингового анализа, методика которого выглядит следующим образом.
Этап 1. Обосновывается система показателей, по которым будут оцениваться результаты хозяйственной деятельности предприятий, собираются данные по этим показателям и формируется матриц исходных данных (табл 14.30)
                                                                                                                    
  таблица 14.30    
Матрица исходных данных
	Номер предприятия
	Коэффициент ликвидности
	Коэффициент оборачиваемости капитала
	Рентабельности активов, %
	Коэффициент финансовой независимости
	Доля собственного капитала в оборотных активах, %

	1
	1,8
	3,2
	22
	0,75
	16

	2
	2,0
	2,5
	26
	0,62
	26

	3
	1,5
	2,8
	25
	0,55
	25

	4
	1,7
	2,2
	38
	0,68
	30

	5
	1,4
	2,7
	16
	0,58
	0

	6
	1,6
	3,5
	21
	0,72
	35



Исходные данные могут быть представлены в виде как моментных показателей, отражающих состояние предприятия на определенную дату, так и темповых показателей, характеризующих динамику деятельности предприятия и представленных виде коэффициентов роста. Возможно изучение одновременно и моментальных, и темповых показателей.
Этап 2.  В таблице исходных данных определяется в каждой графе максимальных элемент, который принимается за единицу. Затем все элементы этой графы (аij) делятся на максимальный элемент предприятия-эталона (max aij). В результате создается матрица стандартизованных коэффициентов (xij), представленных в табл. 14.31:

Если с экономической стороны лучшим является минимальное значение показателя (например, затраты на рубль товарной продукции), то надо изменить шкалу расчета так, чтобы наименьшему результату соответствовала наибольшая сумма показателя.

Таблица 14.31
Матрица стандартизованных коэффициентов (xу)
	Номер предприятия
	Коэффициент ликвидности
	Коэффициент оборачиваемости капитала
	Рентабельность активов, %
	Коэффициент финансовой независимости
	Доля собственного капитала в оборотных активов, %

	1
	0,3
	0,914
	0,579
	1
	0,457

	2
	1
	0,714
	0,684
	0,826
	0,734

	3
	0,75
	0,800
	0,658
	0,733
	0,714

	4
	0,85
	0,628
	1
	0,907
	0,857

	5
	0,70
	0,771
	0,421
	0,773
	0

	6
	0,80
	1
	0,553
	0,960
	1



Этап 3. Все элементы матрицы координат воздействия в квадрат. Если задача решается с учётом разного веса показателей, тогда полученные квадраты умножаются на величину соответствующих весовых коэффициентов (К), установленных экспертным путём, после чего результаты складываются по строкам (табл. 14.32).
Rj=K1x21j+K2x2j2+…+Knx2nj
                                                                                                                                                                              таблица 14.32
Результаты сравнительной рейтинговой оценки деятельности предприятияй.
	Номер предприятия
	Номер показателя
	место

	
	1
	2
	3
	4
	5
	Rj
	

	1
	0,81
	0,835
	0,335
	1
	0,209
	3,189
	IV

	2
	1
	0,510
	0,468
	0,682
	0,552
	3,212
	III

	3
	0,562
	0,640
	0,433
	0,537
	0,510
	2,682
	V

	4
	0,722
	0,394
	1
	0,822
	0,734
	3,672
	II

	5
	0,49
	0,594
	0,177
	0,597
	0
	1,858
	VI

	6
	0,64
	1
	0,306
	0,921
	1
	3,867
	I


Этап 4. Полученные рейтинговые оценки (Rj) размещаются по ранжиру, и определяется рейтинг каждого предприятия. Первое место занимает предприятие, которому соответствует наибольшая сумма, второе место – предприятие, имеющее следующий результат и т.д.
1Информация о домашнем задании, инструктаж по его выполнению.
Л.1Стр.374-382 Написать лекцию; составить тест из 10 вопросов, 4 ответа, один ответ верный.
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