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Лекция №4
Тема: 1.3.Проблемы экономики России.

1 Свободные и экономические блага.

2 Факторы производства и факторные доходы.

3 Кривая производственных возможностей и альтернативная стоимость.

5.Типы экономических систем. Абсолютные и сравнительные преимущества. Выгоды обмена.

6.Коррупция в экономике.
Задание:
1.Записать конспект лекции в рабочую тетрадь.

2. Составить тест по лекции ( 7 вопросов по 3 варианта ответов).

1 Свободные и экономические блага.
Бла́го — всё, что способно удовлетворять потребности людей, приносить пользу, доставлять удовольствие. 
Все блага, которые может потреблять население нашей воображаемой страны, делятся на две группы = в зависимости от ограниченности их потребления.

Свободные блага - это блага, которые для потребления не требуют отказа от других благ, и, следовательно, могут потребляться в неограниченном количестве. Например, свободным благом является воздух = человек свободно вдыхает его, даже не задумываясь об этом. Или солнечный свет в безоблачный день. Или вода на берегу моря.

Экономические блага- это блага, которые для потребления требуют отказа от некоторого количества других благ и поэтому не могут потребляться в неограниченном количестве.
Во-первых, это просто редкие блага, которые могут использоваться различным способами. Например, найденная жемчужина может быть использована как украшение и как подарок. Если вы ее подарите, вы не сможете носить ее сами.

Во-вторых, это блага, для производства которых требуются ограниченные ресурсы. Например, чтобы произвести булочку, нужно затратить природные ресурсы и труд, которые могли бы быть израсходованы на производство яблока. Следовательно, вам приходится жертвовать яблоком для приобретения булочки.

Блага могут быть свободными или экономическими = в зависимости от условий местности и времени, в которых находится человек. Например, вода будет являться свободным благом на берегу реки и экономическим благом в пустыне. Благо "пение птиц" является свободным в весеннем лесу и экономическим в - центре большого города. Свет будет свободным благом днем, но экономическим благом ночью.

Большинство известных вам благ являются экономическими по одной простой причине - эти блага человек придумал сам и нигде в природе их обнаружить нельзя. Эти блага требуют производства, для которого и существует хозяйство.

Причем развитие хозяйства самым прямым образом зависит от величины желаний населения потреблять различные блага. Если желания населения будут ограничены, то хозяйство будет развиваться только до того момента, пока все эти желания не будут удовлетворены, а после достижения этого момента развитие хозяйства остановится.

Но если желания людей будут неограниченны, все будет иначе. Когда окажется, что люди могут обеспечить себя всем, к чему стремились, им сразу или через некоторое время захочется чего-то большего. Людям захочется увеличить объем потребляемых благ, или же они просто будут придумывать новые блага. Таким образом, хозяйство будет постоянно развиваться в сторону все большего увеличения производства благ.

Структура потребностей
В любом случае, какими бы ни были вкусы населения, стремилось бы оно к все большему приобретению различных благ или ограничивало себя только благами первой необходимости, существует некоторая общая структура потребностей человека.

Все блага можно разделить на несколько групп = в зависимости от потребности, которую они удовлетворяют.

1. Пища объединяет все продукты от самых необходимых (вода и хлеб) до просто приятных (мороженое и лимонад).

2. Одежда объединяет все вещи (от ботинок до шляпы), которые человек носит, для того чтобы "приспособить" себя к погодным условиям, или просто для красоты.

3. Жилище предназначено для создания микроклимата в небольшом пространстве (как и одежда, жилище поддерживает необходимую температуру и защищает от осадков).

4. Мебель включает в себя различные приспособления, которые обеспечивают удобное положение тела (стулья, кровати и т.=д.) или удобное размещение вещей (шкафы, тумбочки и т.=д.).

5. Транспорт включает в себя все приспособления, которые помогают человеку перемещаться в пространстве = велосипеды, автомашины, корабли, самолеты и т. д.

6. Духовные блага включают все блага, которые используются человеком для приятного или интересного времяпровождения = книги, журналы, кинофильмы, музыка, туристические поездки и т.=д.

7. "Орудия потребления" объединяют множество мелких, средних и крупных благ, предназначенных для выполнения тех или иных операций (расческа, столовые приборы, веник и т. д.). Во многих случаях "орудия потребления" помогают потреблять другие блага (например, ложка помогает есть суп).
2 Факторы производства и факторные доходы.
Факторы производства — это ресурсы, которые участвуют в процессе производства товаров и услуг.

Факторные доходы – это доходы (поступления) от использования факторов производства.

	Факторы производства
	Факторные доходы

	Труд — умственные/физические способности и навыки людей, которые используют в форме услуг, необходимых для производства экономических благ. Труд может классифицироваться по степени квалификации, уникальности, уровню образования, востребованности и престижности в обществе, по отраслям и т.п. Предложение труда зависит также от количества экономически активного и трудоспособного населения. Оценке подлежит и  характер труда (степень развитости производственных отношений). Результативность (эффективность) труда измеряется количеством произведённого экономического блага за единицу времени и называется производительностью труда.
	Заработная плата — материальное вознаграждение за труд (цена труда).

	Земля — совокупность природных ресурсов, которые используются для производства экономических благ. Это не только почва, но и лесные и водные ресурсы, полезные ископаемые и прочие природные блага.
	Рента   — определённая сумма, выплаченная за пользование ресурсами.Земельная рентасоставляет доход того, кто владеет землей.

	Капитал — совокупность созданных человеком ресурсов производства: оборудование, инструменты, производственные здания, транспортные средства, добытое сырье и полуфабрикаты. и т. д. Существует классификация, выделяющая физический(непосредственные средства производства), финансовый (денежные средства, приносящие прибыль, например, вклады в банке) иденежный (денежные средства, на которые приобретается физический капитал) капиталы. 
	Процент — доход от капитала, предоставляемого в использование (заём).

	Предпринимательство (предпринимательские способности) — совокупность навыков и знаний, позволяющих оптимально использовать факторы производства и получать максимальный доход. К отличительным особенностям предпринимательской деятельности относят также, например, умение оценивать перспективу использования того или иного нововведения,  умение рисковать (нести риски банкротства). 
	Прибыль — превышение выручки от реализации товаров над общей альтернативной стоимостью всех ресурсов, использованных при производстве этих товаров.

	Информация — все знания (сведения), которые необходимы людям для успешной экономической деятельности.
	Факторные доходы могут быть разнообразны. Информацию можно использовать и в предпринимательской деятельности, и при осуществлении наёмного труда. Можно выделить, например,роялти — вид вознаграждения за использование патентов, авторских прав и пр.


В данной таблице представлена наиболее известная классификация факторов производства, могут быть выделены и иные. Первые три фактора производства (труд, земля, капитал) были выделены ранее остальных, что связано с развитием экономических отношений и общества в целом.
 Например, информация является также ключевым фактором развития постиндустриального общества. 

Факторы производства относятся к ресурсам, которые существуют в ограниченном количестве. В процессе производства задействованы различные факторы производства. 
Например, владелец пекарни осуществляет предпринимательскую деятельность, при этом у него могут быть наёмные работники, он арендует помещение для пекарни и покупает технику для приготовления пищи… 

3 Кривая производственных возможностей и альтернативная стоимость.
Альтернативная стоимость (opportunity cost) - это ценность лучшей из альтернатив, которыми мы жертвуем, делая выбор.
"Настоящие затраты - не доллары и центы, это альтернативные возможности, от которых мы отказываемся, расходуя деньги так, а не иначе".[7, с.74]

Рассмотрим различные проявления альтернативной стоимости. Допустим, что вы решили купить за 30 рублей билет в кино. Какова альтернативная стоимость билета? Купив билет, вы отказались от множества других вариантов потратить свои 30 рублей на сладости и/или напитки, книгу по экономике и т.д. И, наконец, просто сберечь 30 рублей - положить в копилку или в банк. Все варианты перечислить невозможно. И тут на помощь приходят деньги - это универсальное средство обмена, помогающее выразить все возможные варианты сразу. Итак, альтернативная стоимость равна цене в случае, когда чрезвычайно трудно даже перечислить все варианты выбора, не говоря уже о выборе наилучшей из оставшихся альтернатив.

Второй пример - бартерная сделка: обмен 5 тонн нефти на 1 тонну апельсин. Каждый из участников имел 2 альтернативы: нефть против апельсин. Для того, кто приобрел 5 тонн нефти, альтернативная стоимость равна 1 тонне апельсин и, наоборот, для покупателя апельсин их альтернативная стоимость равна 5 тоннам нефти.

Суть альтернативной стоимости заключается в том, что в расчет принимаются только две лучшие альтернативы и альтернативной стоимостью выбранной альтернативы является ценность отвергнутой альтернативы.

Первое. В любой ситуации выбора мы имеем несколько альтернатив.

А1, А2, А3, …, АN
Если вам кажется, что альтернатива всего одна, то вспомните, что всегда можно купить или отказаться от покупки, строить или не строить, делать или не делать.

Второе. Каждое лицо, принимающее решение (ЛПР), имеет свои предпочтения при выборе среди этих альтернатив. Допустим, что эти предпочтения таковы, что первая альтернатива лучше второй, вторая лучше третьей и так далее.

А1 [image: image1]А2 [image: image2]А3[image: image3] …[image: image4] АN
Третье. Экономическая теория считает ЛПР рациональным. Поэтому он выберет альтернативу А1.

Четвертое. Лучшей из отвергнутых альтернатив является А2. Альтернативной стоимостью выбора А1 будет ценность А2.
Пятое. Оставшиеся альтернативы не имеют значения для величины альтернативной стоимости.

Альтернативная стоимость объективна и субъективна одновременно. Она объективна потому, что существует всегда, когда люди выбирают. Вместе с тем значение альтернативной стоимости - категория субъективная, так как зависит от того, кто делает выбор.

Альтернативная стоимость и недополученный доход (цена выбора). Часто спрашивают, какова альтернативная стоимость того или иного решения и на это есть два правильных ответа! Например, вы отказались от работы продавцом мороженого с зарплатой 800 руб. в июле в пользу работы в рекламном агентстве всего за 500 руб. Альтернативная стоимость по определению будет равна 800 руб., а недополученным доходом будет 800 – 500 = 300 руб. Поэтому мы вынуждены в ситуациях, где ценность выражается в денежных единицах, различать:

· собственно альтернативную стоимость как количественную (при необходимости включающую и некоторые качественные параметры) оценку всей ценности лучшей из отвергнутых альтернатив и

· цену выбора как оценку разницы между выбранной и наилучшей из оставшихся альтернатив (на бытовом уровне эта разница чаще всего ассоциируется с упущенной выгодой).

Правило вычислений: Если альтернативы имеют денежные оценки, то можно оперировать разницей между денежными оценками выбранной альтернативы и лучшей из отвергнутых альтернатив и тем самым оценивать альтернативную стоимость (затраты). Для сравниваемых альтернатив можно игнорировать в расчетах общие статьи затрат. Главное принять правильное решение и определить выигрыш выбора при условии лучшей из альтернатив, а не формально подсчитать затраты тем или иным способом.
Альтернативные затраты и цены ресурсов. Затраты для экономиста всегда являются альтернативными. Помните, что даже если ресурсы не используются, то мы несем затраты. Они показывают недополученный доход. Принцип альтернативных затрат диктует такие цены ресурсов, которые соответствуют их наилучшему для продавца использованию. Даже если эти ресурсы применяются в данный момент времени не лучшим способом. Например, вы в течение года держали деньги в тумбочке. Спрашивается, во сколько вам это обошлось? Казалось бы затрат нет, но вы недополучили по меньшей мере сумму банковского процента (при абсолютно надежном вкладе). Поэтому, если у вас нет лучшей альтернативы для применения денег, то их ценой будет банковский процент. Аналогично дело обстоит с любым видом ресурсов, допускающих альтернативные способы использования. Таким образом, ценность любого блага определяется наилучшей альтернативой его использования.

Вмененные затраты. В управленческом учете вмененные затраты используются при вытеснении одним видом продукции другого вида. Чаще всего это связано с конкуренцией за дефицитное оборудование. В этом случае вмененные затраты равны недополученной прибыли, которую можно было получить от реализации вытесненной продукции.
Например, фирма выпускает карандаши и шариковые ручки на одном и том же оборудовании. Цена карандаша составляет 10 руб. и не зависит от объема продаж карандашей и ручек. Затраты на производство карандаша постоянны и равны 6 руб. за штуку. На оборудовании фирмы можно в единицу времени произвести либо одну ручку, либо два карандаша. Вмененные затраты связаны только с вытеснением в производстве одного товара другим. Таким образом, вмененные затраты на производство одной ручки составляют 2[image: image5](10 – 6) = 8 руб. Допустим, что прибыль от выпуска одной ручки равна 7 руб. Ясно, что производство ручек будет менее выгодно, так как два карандаша принесут 8 руб. прибыли. Это означает, что производство ручек экономически убыточно, несмотря на положительную бухгалтерскую прибыль.

Кривая производственных возможностей - это одна из первых экономико-математических моделей, с которыми вам предстоит познакомиться. Полное использование ресурсов - это, конечно, абстракция, хотя и не столь далекая от истины как кажется. Например, чем больше ресурсов правительство направляет для строительства школ и больниц, тем меньше их остается для строительства дорог. В этом смысле выбирать приходится как бы при полном использовании ресурсов. Свободных ресурсов, необходимых для развития, практически никогда нет. Именно в этом смысле мы чаще всего используем кривую производственных возможностей.

Кривая (граница) производственных возможностей (КПВ) показывает максимально возможное производство одного продукта при фиксированном выпуске другого продукта и при наилучшем использовании фиксированных ресурсов.
Кривая производственных возможностей иллюстрирует проблему выбора в условиях ограниченных ресурсов. Она основана на концепции альтернативной стоимости. Предположения модели «кривая производственных возможностей»:
1) Фирма или страна в целом производят только два продукта. Является ли это предположение корректным? Да. Этот прием называется агрегированием и широко распространен в экономике. Например, вся экономическая статистика основана на этом принципе: легковые автомобили, зерновые культуры, продукция тяжелого машиностроения - все это агрегаты. Можно использовать и другую абстракцию. Выбирают два продукта, а производство остальных фиксируют.

2) Полное использование ограниченных ресурсов трактуется как наилучшее их использование в том смысле, что при фиксированном выпуске одного продукта ресурсы используются так, чтобы максимизировать выпуск другого.

5.Типы экономических систем. Абсолютные и сравнительные преимущества. Выгоды обмена.
Экономическая система  — установленная и действующая совокупность принципов, правил, законов, определяющих форму и содержание основных экономических отношений, возникающих в процессе производства, распределения, обмена и потребления экономического продукта.  

· Тип экономической системы характеризует:  
· формы собственности;

· способы распределения ограниченных ресурсов:  

· способы регулирования экономики. 

	Основные типы экономических систем

	Линии сравнения:
	Традиционная
	Централизованная (командная, плановая) 
	Рыночная

	Главные вопросы экономики
	Что производить?
	В основном продукты сельского хозяйства, охоты, рыболовства. Производится мало продуктов и услуг. Что производить, определяется обычаями и традициями, которые меняются медленно.
	Ассортимент товаров и услуг устанавливается государством (группами профессионалов в той или иной сфере, работающих по госзаказу).
	Определяют сами потребители, проявляя спрос на товары и услуги. Производители производят то, что хотят потребители, т. е. то, что может быть куплено.

	
	Как производить?
	Производят так и тем, как и производили предки.
	Определяется государственным планом.
	Определяют сами производители.

	
	Для кого следует производить? 
	Распределение осуществляется согласно установленным обычаям.
	«Плановики» определяют, как будут распределяться товары и услуги. 
	Производители ориентируются на потребительский спрос и стремятся произвести/продать как можно больше для получения максимально возможной прибыли.

	Определение
	Способ организации экономической жизни, базирующийся на широком распространении ручного труда,многоукладности экономики(различных формах хозяйствования). 
	Способ организации экономической жизни, при котором такие факторы производства как земля и капитал принадлежат государству, которое осуществляет управление основными экономическими благами.
	Способ организации экономической жизни, при котором капитал и земля находятся в частной собственности отдельных лиц.


В реальной экономической действительности ни чисто рыночной, ни чисто командной экономики не существует, а имеет место смешанная экономика преимущественно командного либо преимущественно рыночного типа с различной социальной окраской.

Смешанная экономическая система — способ организации экономической жизни, при котором такие факторы производства как земля и капитал в основном находятся в частной собственности, а распределение ограниченных ресурсов осуществляется как рынками, так и при значительном участии государства. Степень этих «в основном»и «при значительном участии» может отличаться, поэтому можно также классифицировать более подробно и смешанные экономические системы, например, выделяют скандинавскую, японскую и иные модели.

Абсолютное преимущество – возможность государства производить продукцию с наименьшими расходами, чем в других странах. То есть, например, в Китае производить компьютер стоит X долларов, а во всех других странах – всегда больше этой цифры. Значит, у Китая – абсолютное преимущество.

Сравнительное преимущество в экономике – возможность страны производить продукцию с минимальными альтернативными издержками, чем это получится у торговых партнеров.

Теорию абсолютного преимущества разработал А. Смит. Она заключается в том, что страна должна производить на экспорт ту продукцию, расходы на создание которой у нее меньше, чем у прочих государств.

Если все будут следовать этому правилу, то в итоге произойдет общемировое увеличение произведенных товаров при снижении понесенных затрат.

А. Смит считал, что международный обмен, основанный на теории абсолютного преимущества, выгоден всем странам.

Основной минус этой теории в том, что она не принимает во внимание тот факт, что абсолютные преимущества часто сосредоточены в одном государстве или небольшом количестве стран.
Обмен - необходимое условие жизнедеятельности людей. Ресурсы и блага в обществе распределены неравномерно и структура их реального распределения между людьми не соответствует той, которая обеспечивала бы наилучшее использование. Обмен решает эту проблему, способствуя перемещению ресурсов и благ в наиболее адекватную сферу применения и повышая тем самым эффективность экономики.
Обмен благами, ресурсами, торговля могут приносить пользу всем. Это проще всего рассмотреть на примере домашнего хозяйства отдельной семьи. Если семья не будет использовать торговлю и рынки, ей придется самой производить все потребляемые ее членами блага, т.е. выращивать животных и растения, производить пищу, одежду и строить для себя жилье — заниматься натуральным хозяйством. Каждая семья выигрывает от возможности обмениваться продуктами и услугами. Обмен товарами позволяет человеку специализироваться на том, что он умеет делать лучше всего. Торгуя с другими людьми, человек получает возможность купить больше различных товаров и услуг по менее высокой цене.
6.Коррупция в экономике.
Понятие экономической коррупции

Целью настоящего исследования является определение сущности экономической  коррупции, её видов, причин и условий.

Под экономической коррупцией понимается подкуп (получение, обещание, предложение, дача или вымогательство взятки) или же любое другое незаконное использование лицом своего публичного статуса, связанное с получением выгоды (имущества, услуг или льгот или преимуществ, в том числе неимущественного характера) как для себя, так и для любых других лиц, вопреки охраняемым законом экономическим интересам гражданина, юридического лица, общества или государства, либо незаконное предоставление такой выгоды указанному лицу вне зависимости от совершения данных деяний лично или через посредников.

Охраняемые законом  экономические интересы гражданина, юридического лица, общества или государства – это непротиворечащие Конституции РФ, иному законодательству, международным договорам и принятым в соответствии с ними нормативным правовым актам права, полномочия и свободы в сферах собственности (отношения владения пользования и распоряжения имуществом) и экономической деятельности (отношения производства, обмена, распределения и потребления товаров, в том числе услуг).

К лицам, имеющим публичный статус, относятся лица, постоянно, временно или по специальному полномочию выполняющие должностные или иные служебные обязанности в органах государственной власти и местного самоуправления, государственных и муниципальных учреждениях (в том числе иностранных и международных). А также лица, выполняющие управленческие функции в государственных и муниципальных предприятиях, иных коммерческих — в том числе иностранных — организациях.

К экономической коррупции целесообразно относить также подкуп публичных лиц юридическими лицами (например, на основе решений коллегиальных органов управления), который в настоящее время не квалифицируется как преступление или административное правонарушение. Коррупция является оборотной стороной деятельности любого централизованного государства, которое претендует на широкий учет и контроль.

Перечень наиболее коррупциогенных должностей в сфере экономики:   

· должностные лица федеральных, региональных и местных органов власти, наделенные полномочиями по осуществлению контроля за правильностью проведения государственных и муниципальных торгов (Федеральная антимонопольная служба и ее территориальные органы);

· руководители и члены комиссий исполнительных органов власти, наделенных полномочиями по лицензированию отдельных видов экономической деятельности и контролю за соблюдением лицензионных условий и требований;

· руководители и иные должностные лица органов государственной власти и местного самоуправления, уполномоченные в соответствии с КоАП РФ и нормативными правовыми актами об административных правонарушениях субъектов РФ принимать решения о составлении протоколов и (или) наложении административных наказаний за совершение правонарушений в сфере экономики;

· следователи, дознаватели, начальники органов дознания, начальники следственных подразделений органов государственной власти, уполномоченные в соответствии с УПК РФ принимать решения о возбуждении, приостановлении и прекращении уголовного преследования по делам об экономических преступлениях (МВД, ФСБ, прокуратура, Федеральная таможенная служба);

· мировые судьи, судьи федеральных судов общей юрисдикции, уполномоченные рассматривать административные дела об оспаривании решений должностных лиц, затрагивающих экономические интересы граждан и организаций, о наложении административных наказаний за совершение экономических административных правонарушений, а также рассматривать уголовные дела об экономических преступлениях;

· судьи арбитражных судов;

· судьи конституционных (уставных) судов в части рассмотрения вопросов признания несоответствующими конституциям (уставам) законов и принятых в соответствии с ними иных нормативных правовых актов, ограничивающих экономические интересы юридических и физических лиц.

· должностные лица, имеющие полномочия главных распорядителей и распорядителей средств федерального бюджета, бюджетов субъектов РФ, местных бюджетов, средств бюджетополучателей, а также составления и размещения предложений на проведение конкурсных торгов;

· председатели, члены и сотрудники аппарата конкурсных комиссий органов государственной власти и местного самоуправления по проведению государственных и муниципальных торгов.

 

Перечень видов (составов) коррупционных правонарушений в сфере экономики и их классификация

Под сферой экономики, согласно действующему с 1 января 1997 г. Уголовному кодексу РФ (раздел VIII УК РФ), понимаются — отношения собственности (гл. 21 УК РФ), отношения экономической деятельности (гл. 22 УК РФ) и служебные отношения в коммерческом и некоммерческом негосударственном секторах (гл. 23 УК РФ).

Следует выделять составы  четырех видов коррупционных  правонарушений в сфере экономики: гражданско-правовые деликты, административные правонарушения, дисциплинарные правонарушения, преступления.

К гражданско-правовым коррупционным деликтам относятся обладающие признаками коррупции и не являющиеся преступлениями нарушения правил дарения, предусмотренных гл. 32 ГК РФ, а также нарушения порядка предоставления услуг, предусмотренных гл. 39 того же Кодекса. Коррупционные гражданско-правовые деликты, как правило, выражаются в:

•   принятии в дар  и дарении подарков государственным  служащим и служащим органов муниципальных  образований в связи с их должностным положением или с исполнением последними служебных обязанностей, при условии, что стоимость любого подарка во всех случаях не превышает пяти минимальных размеров оплаты труда (п. 3 ст. 575 ГК РФ);

•   принятии в дар  и дарение подарков любой стоимости  в отношениях между коммерческими  организациями (п. 4 ст. 575 ГК РФ).

Коррупционные дисциплинарные проступки в сфере  экономики — вид коррупционных правонарушений, выражающихся в использовании государственным, муниципальным служащим или иным публичным лицом, либо служащим коммерческой или иной негосударственной организации своего статуса для получения преимуществ, вопреки установленному законодательством (иным нормативным регулированием) порядку несения соответствующей службы, за которые предусмотрено дисциплинарное взыскание (например, осуществление сотрудником органа внутренних дел предпринимательской деятельности, вопреки ч. 2 ст. 10 Положения о службе в органах внутренних дел).

К административным коррупционным правонарушениям  в сфере экономики следует относить обладающие признаками экономического коррупционного поведения и не являющиеся преступлениями правонарушения, за которые установлена административная ответственность.

К административным коррупционным правонарушениям относятся противоправные, виновные действия (бездействие), за которые предусмотрена административная ответственность следующими статьями 
Кодекса РФ об административных правонарушениях:

 непредоставление или неопубликование отчета, сведений о поступлении и расходовании средств, выделенных на подготовку и проведение выборов, референдума 

· незаконное использование денежных средств кандидатом, избирательным объединением, избирательным блоком, инициативной группой по проведению референдума, иной группой участников референдума 
· использование незаконной материальной поддержки кандидатом, зарегистрированным кандидатом, избирательным объединением, избирательным "блоком, инициативной группой по проведению референдумов);

· финансирование избирательной кампании, кампании референдума помимо избирательных фондов, фондов референдума и оказание иной запрещенной законом материальной поддержки 

· нарушение правил перечисления средств, внесенных в избирательный фонд, фонд референдума мелкое хищение (ст. 7.27 — в случае совершения соответствующего действия путем присвоения или растраты);

· нецелевое использование бюджетных средств 

· использование служебной информации на рынке ценных бумаг 

· а также нормативными правовыми актами субъектов Российской Федерации, устанавливающими административную ответственность за административные коррупционные правонарушения в сфере экономики.

 Коррупционные преступления в сфере экономики

I. Коррупционные преступления в сфере экономики в форме подкупи:

· незаконные получение и разглашение сведений, составляющих коммерческую или банковскую тайну, в случае совершения соответствующего деяния путем подкупа (ст. 183 УК РФ);

· подкуп участников и организаторов профессиональных спортивных соревнований и зрелищных коммерческих конкурсов (ст. 184 УК РФ);

· коммерческий подкуп (ст. 204 УК РФ);

· организация преступного сообщества (преступной организации) (ст. 210 УК РФ) для совершения тяжких или особо тяжких преступлений, предусмотренных ч.ч. 2, 3 или 4 ст. 290, ч. 2 ст. 291, ч. 2 ст. 4 309 УК РФ;

· получение взятки (ст. 290 УК РФ);

· дача взятки (ст. 291 УК РФ);

· провокация взятки или коммерческого подкупа (ст. 304 УК РФ);

· подкуп или принуждение к даче показаний или уклонению от дачи показаний либо к неправильному переводу, в случае совершения соответствующего деяния путем подкупа (ст. 309 УК РФ).

II. Иные коррупционные преступления в сфере экономики:

· невыплата заработной платы, пенсий, стипендий, пособий и иных выплат (ст. 145 УК РФ);

· мошенничество, совершенное лицом с использованием своего служебного положения (п. «в» ч. 2 ст. 159 УК РФ);

· присвоение или растрата, совершенная лицом с использованием своего служебного положения (п. «в» ч. 2 ст. 160 УК РФ);

· хищение предметов, имеющих особую ценность (ст. 164 УК РФ), в случаях совершения соответствующего деяния лицом путем мошенничества, присвоения или растраты с использованием своего служебного положения;

· регистрация незаконных сделок с землей (ст. 170 УК РФ);

· контрабанда, совершенная должностным лицом с использованием своего служебного положения (п. «б» ч. 3 ст. 188 УК РФ) при наличии корыстной или иной личной заинтересованности у виновного;

· злоупотребление полномочиями (ст. 201 УК РФ);

· злоупотребление полномочиями частными нотариусами и аудиторами (ст. 202 УК РФ), совершенное в целях извлечения выгод и преимуществ для себя или других лиц;

· организация преступного сообщества (преступной организации), совершенная лицом с использованием своего служебного положения (ч. 3 ст. 210), для совершения иных коррупционных тяжких или особо тяжких преступлений, предусмотренных — п. «в» ч. 2 ст. 159; п. «в» ч. 2 ст. 160; ст. 164, п. «б» ч. 3 ст. 188, ч. 2 ст. 203, п. «в» ч. 2 ст. 221, п. «в» ч. 2 ст. 226, ч. 2 или 3 ст. 285, ч. 2 или 3 ст. 286 УК РФ;

· хищение или вымогательство ядерных материалов, совершенное лицом с использованием своего служебного положения (п. «в» ч. 2 ст. 221 УК РФ);

· хищение или вымогательство оружия, боеприпасов, взрывчатых веществ и взрывных устройств, совершенное лицом с использованием своего служебного положения (п. «в» ч. 2 ст. 226 УК РФ);

· хищение или вымогательство наркотических средств или психотропных веществ, совершенное лицом с использованием своего служебного положения (п. «в» ч. 2 ст. 229 УК РФ);

· злоупотребление должностными полномочиями (ст. 285 УК РФ);

· нецелевое расходование бюджетных средств (статья 2851 УК РФ);

· нецелевое расходование средств государственных внебюджетных фондов (ст. 285 УК РФ);

· превышение должностных полномочий (ст. 286 УК РФ) при наличии у виновного корыстной или иной личной заинтересованности;

· присвоение полномочий должностного лица (ст. 288 УК РФ) при наличии у виновного корыстной или иной личной заинтересованности.

 

