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Лекция №22
Тема 5.3.Динамические     модели экономического роста. Цикличность экономического развития.

1.Экономический рост: понятие, показатели, источники.

2.Типы экономического роста: интенсивный, экстенсивный.

3.Причины циклического развития экономики.

4.Классификация кризисов.

5.Фазы экономического цикла.

Задание:
1.Записать конспект лекции в рабочую тетрадь.

2. Подготовиться к семинару по данной теме.
1.Экономический рост: понятие, показатели, источники.

Понятие экономического роста
Показатели экономического роста
Цель, задачи и принципы экономического роста
Факторы экономического роста
Типы (виды) экономического роста
Инструменты и способы стимулирования экономического роста
Понятие и сущность экономического роста
Экономический рост – это наиболее общий и явный показатель эффективности деятельности государства в экономической сфере.

Экономический рост – это показатель, отражающий динамику изменения объемов национального производства за определенный период времени.

Экономический рост – это процесс количественного изменения объемов национального производства, которое может иметь положительную, отрицательную и нулевую динамику.

В экономической теории при изучении сущности экономического роста, как правило, подчеркивается, что он отражает лишь количественные изменения объема ВВП. Ряд авторов при его рассмотрении указывают на совокупность как количественных, так и качественных изменений в системе национального производства.

Однако преобладает точка зрения, согласно которой следует разграничивать два термина, которые имеют самостоятельное сущностное наполнение: экономический рост иэкономическое развитие. При этом экономический рост отражает количественные изменения, а экономическое развитие – качественные изменения. В большинстве случаев экономический рост сопровождается экономическим развитием. Однако возможны ситуации, при которых рост не сопровождается прогрессивными качественными изменениями, а развитие не приводит к положительным количественным изменениям объемов производства.

Показатели экономического роста
Экономический рост представляет собой движение в развитии национального хозяйства, которое характеризуется изменением комплекса макроэкономических показателей, прежде всего, таких как ВВП и ВВП на душу населения.

Выделяют две группы показателей экономического роста: количественные (общие и частные) и качественные.
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Рис. 1. Показатели экономического роста
К общим количественным показателям относят показатели темпов роста и темпов прироста ВВП, ВВП на душу населения, ВНП, национальный доход. К частным количественным показателям относят: производительность труда, трудоемкость продукции, уровень фондоотдачи и фондоемкости (капиталоемкости).

К качественным показателям относят: развитость социальной инфраструктуры, уровень инвестиций в формирование человеческого капитала, показатели динамики свободного времени населения, степень социальной защиты населения, обеспеченность экологической безопасности и т.д.

Необходимо отметить, что между достижением количественных и качественных показателей экономического роста существуют определенные противоречия. Так, например, для ускорения темпов роста (улучшение количественного показателя) необходимо увеличить продолжительность рабочего дня и сократить число праздничных дней, однако это приведет к сокращению свободного времени населения (ухудшение качественного показателя).

Наиболее распространенным количественным выражением экономического роста выступают показатели темпов роста ВВП и ВВП на душу населения, которые измеряются в процентах. Выделяют высокие, средние, низкие и даже отрицательные темпы роста ВВП.
Цель, задачи и принципы экономического роста
Целью экономического роста является обеспечение стабильных и высоких темпов наращивания объемов национального производства.

К задачам экономического роста можно отнести:

– наиболее полное использование экономического потенциала государства;

– увеличение масштабов национального производства;

– создание новых рабочих мест и снижение уровня безработицы;

– повышение доходов и уровня благосостояния населения;

– увеличение прибыльности и рентабельности отечественных предприятий;

– повышение уровня конкурентоспособности отдельных предприятий и национальной экономики в целом;

– расширение налогооблагаемой базы;

– увеличение доходов бюджетной системы и расширение финансовых возможностей государства;

– создание благоприятных экономических условий для обеспечения социальной стабильности;

– расширение международного экономического, политического и общественного влияния.

К принципам экономического роста следует отнести: устойчивость, сбалансированность, системность, многофакторность, инновационность, качественность, регулируемость, экологическая безопасность.

Факторы экономического роста
В качестве факторов экономического роста необходимо назвать:

– качество и объем человеческого капитала;

– количество и уровень квалификации трудовых ресурсов;

– степень задействованности трудовых ресурсов;

– обеспеченность запасами природных ресурсов;

– уровень технико-технологического развития отдельных предприятий и государства;

– предпринимательская и новаторская активность субъектов экономики;

– наличие свободных (незадействованных в производственном процессе) ресурсов;

– объем и доступность кредитного рынка;

– стоимость кредитных ресурсов;

– инвестиционный климат;

– эффективность экономической политики государства;

– налоговая политика;

– грамотная, эффективная, благоприятная и стабильная правовая база;

– отсутствие административных барьеров.

Выделяют различные подходы к классификации факторов экономического роста.

В зависимости от характера и типа экономического роста выделяют:

– экстенсивные факторы: увеличение численности работников, увеличение объемов потребляемого сырья и материалов, рост инвестиций в основной капитал при сохранении прежнего уровня технологий;

– интенсивные факторы: ускорение научно-технического прогресса, повышение производительности труда и квалификации работников, улучшение использования основного и оборотного капитала.

В зависимости от способа воздействия выделяют:

– прямые факторы: количество и качество трудовых ресурсов, количество и качество природных ресурсов, объем основного капитала, уровень технологий, степень развития предпринимательских способностей;

– косвенные факторы: уровень монополизации рынка, развитость банковской и кредитной систем, налоговый и инвестиционный климат в стране, справедливость распределения доходов в обществе.

В зависимости от природы движущих сил экономического роста выделяют:

– экономические факторы: количество и качество используемых ресурсов, инвестиционный климат, эффективность банковской системы;

– неэкономические факторы: военно-политические, географические, климатические, культурные и т.д.

К условиям, стимулирующим устойчивый экономический рост в долгосрочной перспективе, следует отнести: накопление человеческого капитала, фундаментальные и прикладные научные исследования, формирование экономических институтов и инфраструктуры, эффективная государственная политика, социальная стабильность, качественное образование и т.д. Наличие указанных условий позволяет обеспечить: научно-технический прогресс, повышение производительности труда, снижение показателя средних издержек, увеличение производительности человеческого капитала, модернизацию физического капитала, рост доходов большинства субъектов экономики.

2.Типы экономического роста: интенсивный, экстенсивный.

Типы (виды) экономического роста
В экономической теории рассматриваются различные подходы к классификации типов (видов) экономического роста.

В зависимости от движущих сил выделяют два основных типа: экстенсивный и интенсивный.

Экстенсивный экономический рост представляет собой увеличение объема национального производства (ВВП) за счет вовлечения в производственный процесс новых дополнительных факторов производства. Данный тип роста более прост в своем достижении. Он позволяет государству относительно быстро и недорого обеспечить наращивание объемов национального производства и экономического потенциала страны. Однако экстенсивному росту свойственны следующие недостатки:

1) производство имеет затратный характер;

2) научно-технический прогресс практически отсутствует;

3) производительность труда и эффективность производства остается на прежнем уровне либо снижается.

Интенсивный экономический рост представляет собой увеличение объемов национального производства за счет повышения производительности труда и внедрения более совершенных технологий. Данный тип роста более сложен в своем достижении и предполагает значительные затраты на проведение крупных научных изысканий с целью получения передовых технологий.

Интенсивный экономический рост имеет следующие преимущества:

1) позволяет решить проблему ограниченности ресурсов путем создания механизмов их более рационального использования;

2) стимулирует научно-технический прогресс;

3) способствует повышению производительности труда и эффективности производства.Необходимо отметить, что в реальности экстенсивный и интенсивный типы роста в чистом виде не встречаются, поскольку большинство стран для стимулирования экономического роста используют как новые дополнительные ресурсы, так и повышают эффективность использования уже вовлеченных факторов производства. Поэтому в зависимости от преобладания экстенсивных или интенсивных факторов говорят о наличии преимущественно экстенсивного либо интенсивного экономического роста.

В последнее время получает распространение концепция инновационного экономического роста, который предлагается рассматривать как самостоятельный третий тип роста (наряду с экстенсивным и интенсивным). Инновационный экономический рост представляет собой увеличение объемов национального производства за счет постоянного внедрения инноваций во всех сферах хозяйственной деятельности (производство, реализация, управление и т.д.). Важной предпосылкой инновационного роста является существенное обострение конкурентной борьбы на национальном и мировом рынках, что является следствием глобализации.

Инновационный и интенсивный типы экономического роста весьма близки по содержанию, поскольку оба типа подразумевают качественное совершенствование применяемых технологий и повышение эффективности производства. Однако инновационный экономический рост основан на непрерывности процесса создания и внедрения различных инновационных решений в сферах производства и реализации продукции, что обусловлено высокой конкуренцией. При данном типе роста инновационная составляющая в конечной стоимости продукции существенно возрастает. Основным фактором инновационного роста является человеческий капитал, на наращивание которого государства выделяют значительные финансовые ресурсы. Также важной отличительной чертой инновационного роста является повышенный уровень восприятия производителями постоянно меняющихся потребностей покупателей, активное создание новой полезной продукции и формирование потребностей в ней.

В зависимости от направлений изменения объемов национального производства выделяют:положительный, отрицательный и нулевой экономический рост.

В зависимости от динамизма выделяют следующие виды положительного экономического роста: замедленный (низкий), нормальный (средний), ускоренный (высокий).

В зависимости от природы факторов выделяют эндогенный (обусловлен внутренними факторами) и экзогенный (обусловлен внешними факторами) типы роста.

В зависимости от стабильности показателей выделяют устойчивый и неустойчивый экономический рост.

В зависимости от наличия связи между внутренней динамикой и развитием мировой экономики выделяют связанный и автономный рост.

В последние годы в рамках современной теории экономического роста выделяют четыре типа экономического роста:

– равномерный экономический рост развитых стран (Германия, Франция, Голландия и т.д.);

– чудеса экономического роста (Южная Корея, Сингапур, Китай, Малайзия и т.д.);

– трагедии экономического роста (ряд стран Центральной Африки);

– отсутствие экономического роста (Зимбабве, Ботсвана, Португалия, Греция и т.д.).

Как правило, в нормальных условиях хозяйствования развитые страны демонстрируют темпы экономического роста, которые ниже показателей развивающихся стран. 

Инструменты и способы стимулирования экономического роста
Достижение высоких и стабильных показателей экономического роста является одной из важнейших задач государства. Для её решения государство использует систему необходимых инструментов, способов и механизмов.

К инструментам и способам государственного стимулирования экономического ростаследует отнести:

– решение проблемы инфраструктурных ограничений;

– улучшение инвестиционного климата;

– снижение ставки рефинансирования;

– стимулирование снижения стоимости кредитных ресурсов;

– расширение доступности кредитного рынка;

– стимулирование роста производительности труда;

– увеличение государственных расходов и повышение качества их использования;

– стимулирование повышения доходов экономических субъектов и др.

Многие страны мира стремятся к высоким темпам экономического роста. Их достижение позволяет расширить налогооблагаемую базу, увеличить доходы бюджета, повысить благосостояние и доходы населения, увеличить прибыль предпринимателей, обеспечить политическую и социальную стабильность, улучшить инвестиционный климат и т.д. Однако он должне быть не только высоким, но устойчивым и стабильным.

Для достижения устойчивого экономического роста необходимо обеспечить стабильное повышение уровня производительности труда и конкурентоспособности как на уровне отдельных предприятий, так и государства в целом. Увеличение эффективности производства становится возможным за счет активного внедрения инноваций, а для этого необходимо обеспечить постоянный и достаточный приток инвестиционных ресурсов.

3.Причины циклического развития экономики.

Цикличность экономики – это изменения в экономике периодически повторяющиеся на протяжении ряда лет (подъемы и спады в экономике).

К. Маркс также занимался разработкой причин цикличности экономики. Маркс вывел следующие причины цикличности:

Противоречие между производством и потреблением.

Высокий уровень организации производства на отдельных капиталистических предприятиях вступает в противоречие с нерегулируемым, стихийным действием рыночной системы в целом.

Физический срок службы основного капитала.

Первая причина цикличности обусловлена тем, что стремление к безграничному расширению производства ради большего обогащения является основной целью любого предпринимателя. Им применяется внедрение новых технологий, снижение издержек на производство единицы товара для повышения производительности труда. Стимулом для этого является рыночная конкуренция, своеобразный естественный отбор в капиталистической среде. При этом спрос тоже растёт, но, увы, он отстаёт от роста производства, и в какой-то момент произведённые товары не находят спроса у покупателей, что вызывает кризис.

Вторая причина цикличности также приводит к чрезмерному росту производства, но в отличие от предыдущей она более подвержена нейтрализации.

Третья причина цикличности экономики заключается в необходимости обновления основного капитала. Обновление основного капитала каждые 10–12 лет в ХIХ веке и каждые 7–8 лет в ХХ веке совпадает с фазой оживления в производстве. Именно эта причина – периодическое обновление капитала – и задаёт временной параметр экономического цикла.

Среди большого количества других причин цикличности можно выделить три наиболее существенные.

Разность во времени кругооборотов капиталов в разных отраслях и их взаимосвязь.

Кругооборот капитала в некоторых отраслях способствует развитию кругооборота капитала в других отраслях, фактически делая развитие одних отраслей зависимыми от развития других.

Поэтому при возникновении каких-то пусть даже не очень серьёзных изменениях в развитии одной отрасли, развитие других отраслей может откликнуться на это возникновением кризиса.

Время между двумя одинаковыми состояниями в экономике составляет экономический цикл.

Первая важнейшая фаза экономического цикла - кризис (рецессия, сжатие, спад). Его характерные черты:

• превышение предложения над спросом, ведущее к накоплению товарных запасов и падению цен

• кризис сбыта и падение цен ведет к сокращению производства;
• большое число банкротств и крахов;

• массовая безработица;

• падение заработной платы и уровня жизни;

• рост потребности в деньгах для оплаты обязательств (всеобщая погоня за деньгами), который ведет к росту ссудного процента.

Вторая фаза цикла депрессия – экономика достигает «дна», низшей точки падения производства. Сокращение производства и падение цен прекращаются, товарные запасы стабилизируются, снижается ссудный процент (деловая активность очень низка – нет спроса на деньги), безработица сохраняется на высоком уровне. Стабилизация цен создает возможность расширения сбыта и возникают перспективы выхода из кризиса.

Третья фаза – оживление характеризуется ростом производства, ведущего к восстановлению предкризисного уровня. Цены начинают расти, наблюдается усиление деловой активности. Растет спрос на промышленное оборудование, в оборот вовлекаются новые капиталы. Спрос на деньги увеличивается, что ведет к повышению ссудного процента.

Четвертая фаза цикла - подъем (экспансия, бум) - объем производства превосходит предкризисный уровень. Цены растут, при общем росте заработной платы, безработица достигает минимального уровня. За пределами пика рост деловой активности прекращается, возникает проблема сбыта, производство сокращается, экономика вступает в фазу кризиса и т.д.

Цикл сам создает условия и предпосылки, необходимые для перехода от одной фазы к другой.

Существует множество объяснений причин цикличности:

Внешние причины: войны, революции и политические потрясения, темпы роста населения. Пятна на солнце (погода-урожай), волны научно-технического прогресса, дающие экономической системе импульс для движения и т.п. Полагают, что эти внешние факторы влияют на изменение инвестиций, которые в свою очередь, воздействуют на объем производства, занятость и цены.

К внутренним, находящимся внутри экономической системы, относят:

• колебания потребительского и инвестиционного спроса;

• нарушения в сфере денежного обращения;

• сбои в функционировании рыночного механизма в результате государственного вмешательства в экономические процессы;

• изменение положения страны на мировом рынке;

• старение производственного аппарата и замедление темпов научно-технического прогресса и др.

Антициклическая политика государства - мероприятия, направленные на предотвращение резких колебаний в развитии производства

Экономический цикл. Фазы цикла

Экономический цикл присущ всем странам с рыночной экономикой и характеризует процесс колебательного движения уровня производства, объема инвестиций, занятости и дохода, в результате чего происходит расширение или сжатие деловой активности в большинстве секторов экономики.

Экономический цикл состоит из четырех последовательных фаз:

1. подъема (бума);

2. кризиса (спада);

3. депрессии (дна);

4. оживления (расширения).

Каждая фаза экономического цикла выполняет важную воспроизводственную функцию. 

Спад означает, что производство сокращается, безработица растет, доходы снижаются. Однако цены не сразу поддаются тенденции к снижению, они уменьшаются только тогда, когда спад становится серьезным и длительным, т.е. возникает депрессия (нижняя точка спада). 

Следовательно, кризис, сопровождающийся падением производства, занятости, доходов, ведет в конечном счете к удешевлению средств производства и последующему стимулированию инвестиций в новые предприятия, технологии и оборудование.

В фазе депрессии производство, занятость, достигнув самого низкого уровня, начинают постепенно оживать на основе новых пропорций.

Наступает оживление: производство расширяется, пока не станет работать на полную мощность, занятость возрастает до уровня полной занятости, уровень цен начинает повышаться. Фаза оживления характеризуется началом расширенного воспроизводства и ростом выпуска до уровня докризисного периода.

В фазе подъема вступают в строй новые предприятия, сокращается безработица, растут заработная плата, инвестиции. Из-за быстрого расширения производства, спроса на кредит повышаются ставки ссудного процента до уровня средней нормы прибыли. Пик цикла означает, что в экономике имеется полная занятость, производство работает на полную мощность, уровень цен имеет тенденцию к повышению, рост деловой активности прекращается. Фаза подъема заканчивается бумом, за которым в результате возникших диспропорций начинается очередной спад.

Цикличность экономики тесно связана с проблемой экономического роста. Экономический цикл в рыночной экономике - это механизм саморегулирования, а кризисы исполняют роль качественного структурного фактора обновления экономики и, следовательно, способствуют экономическому росту.

4.Классификация кризисов.

Практика показывает, что кризисы неодинаковы не только по своим причинам и последствиям, но и по самой своей сути. Можно сделать разветвленную классификацию кризисов, которая необходима и предназначена для дифференциации средств и способов управления ими. Если есть понятие и понимание характера кризиса, тогда больше возможность снижения его остроты, сокращения времени и обеспечения безболезненности протекания (рис. 2).

Рисунок 2 – Типология кризисов

В целях диагностики и разработки адекватной антикризисной стратегии можно применить следующую классификацию кризисов.
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1.1. Стратегический кризис – затрагивает все сферы местной экономики, возникает при потере администрацией стратегического видения проблем развития территории, при желании сохранить преимущественно административный механизм управления и отказе переходить на рыночные методы хозяйствования. Особенно характерен для территорий с относительно высокой долей государственного и муниципального сектора.

1.2. Кризис «успеха» – возникновение неплатежеспособности в связи с недостатками менеджмента, когда наблюдается необоснованный рост расходов бюджета, что в будущем может привести к необходимости расширенного использования заемных средств. Выражается в снизившейся доле собственных доходов бюджета.

1.3. Кризис неплатежеспособности – внешнее проявление нарушений в функционировании территориальной системы, когда муниципальное образование не способно погасить свои долги. Причиной такого кризиса чаще всего является несвоевременное поступление средств в местный бюджет от других уровней бюджетной системы, разовые незапланированные расходы бюджета, необходимость формировать резервные фонды. Кредиторы отказываются ждать оплату за поставленные товары и оказанные услуги, а также выполнять работы или услуги по муниципальному заказу без предоплаты, банки отказывают в дальнейшей выдаче кредитов. Кризис неплатежеспособности может быть устранен за короткое время, но при частом возникновении фактов неплатежеспособности с некоторого момента платежи резко прекращаются.

2. По длительности.

2.1. Долгосрочный – для стратегического кризиса.

2.2. Среднесрочный – для кризиса «успеха».

2.3. Краткосрочный – для кризиса неплатежеспособности.

3. По стадиям.

3.1. Обратимые кризисы – администрация муниципального образования самостоятельно или с участием заинтересованных сторон производит преобразования в экономической, финансовой, социальной и политической сферах, в результате которых восстанавливает платежеспособность.

3.2. Необратимые кризисы – администрация муниципального образования не в состоянии самостоятельно разрешить кризисную ситуацию, требуется федеральное вмешательство.

4. По сфере возникновения.

4.1. Эндогенные кризисы – возникают внутри муниципального образования, как правило, в результате ошибочного управления. Для его выявления необходимы дополнительные исследования в области маркетинга и менеджмента на основе внутреннего анализа.

4.2. Экзогенные кризисы возникают по причинам, не зависящим от муниципального образования – высокий уровень инфляции, высокие проценты по кредитам, нестабильность налоговой системы и межбюджетных отношений, социальная напряженность, несовершенство системы государственного регулирования цен и тарифов, особенно на услуги субъектов естественных монополий и др. Для диагностики необходимы дополнительные исследования региональных и местных рынков ссудного капитала, рабочей силы и др.

5. По природе.

5.1. Экономические . В основе экономических кризисов нерациональное использование ресурсов (трудовых, природных, земельных, производственных) или их недостаток в силу невыгодного географического положения или истощения месторождений природных ископаемых, физического и морального износа основных фондов, низкой квалификации рабочих и управленческих кадров, неэффективного использования муниципальной собственности, низкой инвестиционной привлекательности территории.

5.2. Бюджетно-финансовые кризисы возникают в связи с несбалансированной бюджетной политикой, низкой налоговой базой местного самоуправления, несвоевременным или неполным поступлением налогов и других обязательных платежей, высоким уровнем заимствований, низкой платежной дисциплиной, недостаточным правовым и методическим обеспечением системы управления муниципальным долгом, прямыми нарушениями финансовой дисциплины, выполнением муниципальными образованиями отдельных государственных полномочий без соответствующей финансовой или имущественной поддержки.

5.3. Общественно-политические кризисы объективно присущи территориальным системам и могут возникать как результат неадекватной политики местных властей, внутренней борьбы между политическими партиями и течениями, утраты контроля над ситуацией со стороны главы администрации, личных амбиций отдельных политических лидеров.

5.4. Социальные кризисы связаны с национальными, этническими, религиозными конфликтами, а также с высоким уровнем безработицы, резкой дифференциацией доходов населения и невозможностью получить весь необходимый пакет социальных услуг по минимальным социальным стандартам.

5.5. Экологические кризисы и чрезвычайные ситуации возникают вследствие стихийных бедствий, природных и техногенных катастроф, неадекватного воздействия человека на окружающую среду, животный и растительный мир и непринятия своевременных мер по их защите. Характерно ухудшение производственно-промышленной, радиационной, химической, биологической (бактериологической), сейсмической и гидрометеорологической обстановки, возникновение эпидемий, эпизоотий, эпифитотий.

6. По масштабу.

6.1. Национальные – охватывают территорию всей страны.

6.2. Региональные – охватывают территорию отдельного субъекта федерации или территорию нескольких муниципальных образований, расположенных в разных субъектах федерации, но имеющих общие границы.

6.3. Местные – охватывают территорию отдельного муниципального образования или локальные кризисные территории внутри крупных муниципальных образований.

7. По глубине.

7.1. Локальные – затрагивают отдельные подсистемы территориальной системы управления, выделенные по предметному, функциональному или другому признаку.

7.2. Системные – затрагивают все подсистемы территориальной системы управления.

8. По периодичности.

8.1. Циклические кризисы связаны с циклическими колебаниями экономики.

8.2. Нециклические кризисы не связаны с циклическими колебаниями экономики, а вызваны причинами объективного или субъективного характера [3].

5.Фазы экономического цикла.

Экономические кризисы – это кризисы реализации и производства товаров и услуг, банкротства и пр. В группе экономических кризисов можно выделить группу финансовых кризисов. Они характеризуют противоречия в состоянии финансовых возможностей и деятельности финансовой системы предприятия.

Экономический цикл (economic cycle) – периодически повторяющееся колебание уровня экономической активности.

Другое название экономического цикла – деловой цикл (business cycle).

По сути, экономический цикл – это чередующийся рост и падение деловой активности (общественного производства) в отдельно взятом государстве или во всем мире (некотором регионе).

Стоит отметить, что хотя мы говорим здесь о циклическом характере экономики, на самом деле эти колебания деловой активности нерегулярны и плохо предсказуемы. Поэтому слово «цикл» довольно условно.

Причины экономических циклов:

экономические шоки (импульсные воздействия на экономику): технологические прорывы, открытие новых энергоносителей, войны;

незапланированное увеличение запасов сырья и товаров, инвестиций в основной капитал;

изменение цен на сырье;

сезонный характер сельского хозяйства;

борьба профсоюзов за повышение заработной платы и гарантии занятости.

Принято выделять 4 основные фазы экономического (делового) цикла, они приведены на рисунке ниже:
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Основные фазы экономического (делового) цикла: подъем, пик, спад и дно.

Период экономического цикла – промежуток времени между двумя одинаковыми состояниями деловой активности (пиками или доньями).

Стоит отметить, что, несмотря на циклический характер колебаний уровня ВВП, его долгосрочный тренд имеет тенденцию к росту. То есть пик экономики все также сменяется депрессией, но с каждым разом эти точки смещаются на графике все выше и выше.

Основные фазы экономического цикла:

1. Подъем (оживление; recovery) – рост производства и занятости населения.

Инфляция невысока, при этом спрос повышается, так как потребители стремятся совершить покупки, отложенные во время предыдущего кризиса. Внедряются и быстро окупаются инновационные проекты.

2. Пик – высшая точка экономического роста, характеризуется максимумом деловой активности.

Уровень безработицы очень мал или практически отсутствует. Производственные мощности работают максимально эффективно. Обычно усиливается инфляция, поскольку рынок насыщается товарами и растет конкуренция. Срок окупаемости увеличивается, бизнес берет все больше долгосрочных кредитов, возможность погашения которых снижается.

3. Спад (рецессия, кризис; recession) – снижение деловой активности, объемов производства и уровня инвестиций, ведущее к росту безработицы.

Наблюдается перепроизводство товаров, цены резко падают. Вследствие этого снижается объем производства, что ведет к росту безработицы. Это вызывает снижение доходов населения и соответственно сокращение платежеспособного спроса.

Особенно продолжительный и глубокий спад носит название депрессии (depression).

Великая депрессияПоказать

Один из самых известных и продолжительных мировых кризисов – «Великая депрессия» (Great Depression) продолжался порядка 10 лет (с 1929 года до 1939 года) и затронул ряд стран: США, Канаду, Францию, Великобританию, Германию и другие.

В России термин «Великая депрессия» часто применяют только по отношению к Америке, по экономике которой этот кризис в 1930-е ударил особо сильно. Ему предшествовало обвальное падение курса акций, начавшееся 24 октября 1929 года («Черный четверг»).

Точные причины Великой депрессии – до сих пор предмет спора экономистов всего мира.

4. Дно (trough) – низшая точка деловой активности, характеризуется минимальным уровнем производства и максимальной безработицей.В этот период расходится избыток товаров (часть по низким ценам, часть просто портится). 
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Лекция №23

Тема 5.4.Методы государственного регулирования доходов

 1.Понятие и виды доходов населения.

2.Вертикальные и функциональные доходы.

3.Способы измерения неравномерного распределения доходов.

Задание:
1.Записать конспект лекции в рабочую тетрадь.

2. Составить тест по данной теме (5 вопросов 3 варианта ответа).
1.Понятие и виды доходов населения.

Доходы населения представляют собой совокупность поступлений денежных и натуральных средств за определенный промежуток времени, используемых физическими лицами в целях потребления и накопления.

Различают денежные и натуральные доходы.

 Денежные доходы населения складываются из поступлений денег в форме оплаты труда, социальных трансфертов, доходов от собственности, предпринимательской деятельности, продажи продукции личного подсобного хозяйства (ЛПХ) и др. – алиментов, гонораров, благотворительной помощи 

Натуральные доходы включают продукцию ЛПХ, используемую на личное потребление, а также трансферты в натуральной форме (например, передача собственности на товар или актив, кроме наличных денег, или из предоставления услуги без получения какого-либо эквивалента, например выдача бесплатных автомобилей инвалидам или бесплатные завтраки для школьников. 

Социальные трансферты в натуральной форме –предоставление бесплатных социально-культурных услуг – в области здравоохранения, образования и т.д.).

Денежные доходы населения подразделяются на первичные и располагаемые. 

Первичные доходынаселения включают все поступления, полученные от собственности на факторы производства. 

Располагаемые доходынаселения – результат перераспределительных процессов. Они рассчитываются с помощью добавленных к первичным доходам социальных трансфертов и вычитания обязательных платежей и сборов. Полученной в результате суммой средств население, семьи и отдельные граждане располагают, т.е. могут использовать по собственному усмотрению.

К доходам населения относятся также средства, взятые в долг. В связи с этим выделяют конечные и общие доходы населения. 

Конечные доходынаселения – это располагаемые доходы плюс чистые долги населения. 

Среднедушевой денежный доход –сумма конечных доходов, деленная на численность населения страны. 

Общие доходынаселения включают скорректированные располагаемые доходы и чистые долги. Чистые долги отражают изменение задолженностей по кредитам, выданным гражданам кредитными организациями и предприятиями на потребительские цели.

Располагаемые доходы корректируются с учетом натуральных социальных трансфертов.

Скорректированные располагаемые доходынаселения включают располагаемые доходы и сальдо натуральных трансфертов.

На доходы населения оказывает воздействие уровень потребительских цен. Поэтому в политике доходов и заработной платы необходимо учитывать динамику номинальных и реальных располагаемых доходов. 

Номинальные доходывключают всю сумму конечных доходов. Для определения реальных располагаемых доходов населения номинальные доходы 

Индекс потребительских цен –это изменение стоимости основных потребительских товаров и услуг за определенный период, выраженное в процентах. Индекс потребительских цен влияет на покупательную способность номинальных доходов населения.

Покупательная способность номинальных доходов населенияотражает потенциальные возможности приобретения товаров и услуг населением, выраженные соотношением конечных доходов с величиной прожиточного минимума. Его стоимость растет с ростом индекса потребительских цен. Поэтому рост индекса потребительских цен свидетельствует о снижении покупательной способности конечных доходов населения.

В анализе и прогнозировании уровня жизни населения используют также показатели среднедушевого дохода и доходов домашних хозяйств. 

Среднедушевой денежный доход определяется путем деления суммы конечных доходов на численность населения в стране. Аналогично рассчитываются и другие среднедушевые показатели.

Доходы домашних хозяйств определяются с помощью выборочного обследования бюджетов домашних хозяйств, которое проводится во всех субъектах РФ по выборочному методу.

Под домашним хозяйством понимается индивид или группа людей, живущих в одном жилище, объединяющих все или часть доходов и имущества, совместно потребляющих часть товаров и услуг, главным образом жилищные услуги и продукты питания. 

Домашнее хозяйство – один из субъектов экономической деятельности, который снабжает экономику ресурсами, в основном трудовыми и денежными, и использует полученные за них деньги для обеспечения жизнедеятельности людей.

Обслуживание домашних хозяйств включает учет доходов и расходов, которые отражаются в регулярных дневниковых записях.

 С их помощью выявляются тенденции изменения объема и структуры доходов и расходов населения, которое учитывается при разработке политики доходов и заработной платы.

Основными видами доходов населения являются: оплата труда (вместе с различными начислениями и доплатами), социальные трансферты, доходы от собственности и др.

Оплата труда –это регулярно получаемое вознаграждение за произведенную продукцию или оказанные услуги, за отработанное время, включая оплату ежегодных отпусков, праздничных дней и другого неотработанного времени, оплачиваемого в соответствии с трудовым законодательством и коллективными трудовыми договорами. 

Ее источником выступает фонд заработной платы.

Эта статья денежных доходов населения включает начисленные предприятием, учреждением, организацией любой формы собственности все виды оплаты труда в денежной и натуральной формах за отработанное и неотработанное время, стимулирующие доплаты и надбавки, компенсационные выплаты, связанные с режимом работы и условиями труда, премии и единовременные поощрительные выплаты, а также выплаты на питание, жилье, топливо, носящие регулярный характер.

В статью социальных трансфертов баланса денежных доходов входят пенсии, пособия и социальная помощь, стипендии, страховые возмещения, выигрыши по лотереям, возмещение расходов инвалидам, возмещение ущерба репрессированным гражданам.

В статью «Другие доходы»включаются:

· доходы работников от предприятий и организаций, кроме оплаты труда и выплат социального характера;

· доходы населения от собственности, в том числе дивиденды, проценты по вкладам, выплаты дохода по государственным и другим ценным бумагам, предварительная компенсация по вкладам граждан, доходы населения от продажи недвижимости на вторичном рынке жилья;

· поступления от продажи продуктов сельского хозяйства;

· поступления из финансовой системы, в том числе изменение задолженности по кредитам, выданным гражданам на индивидуальное жилищное строительство и другие цели; изменение задолженности по кредитам, выданным кредитными организациями гражданам на потребительские цели; изменение задолженности по ссудам, выданным коммерческим предпринимателям, осуществляющим свою деятельность без образования юридического лица;

 доходы населения от продажи иностранной валюты коммерческим банкам;

· прочие поступления, в том числе: от продажи утильсырья, металлолома и др. (несельскохозяйственные заготовки), другие доходы;

· деньги, полученные по переводам (за вычетом переведенных и внесенных сумм).

Доходы, не относящиеся к фонду заработной платы и выплатам социального характера, включают командировочные расходы, авторские вознаграждения, надбавки к заработной плате, выплаченные работникам отдельных отраслей экономики в связи с подвижным (разъездным) характером работы, полевое довольствие, стоимость выдаваемых бесплатно форменной одежды, обмундирования, остающихся в личном постоянном пользовании, или сумма льгот в связи с их продажей по пониженным ценам и т.п.

Доходы населения от собственностивключают:

· доходы по акциям, проценты, выплаты по долевым паям от участия работников в собственности предприятия, учреждения, организации;

· проценты по вкладам, причитающиеся вкладчикам кредитных организаций (выплачиваемые в течение года и начисленные на остаток вкладов в конце года);

· выплаты дохода по государственным и другим ценным бумагам Сбербанком России и кредитными организациями;

· доходы населения от продажи недвижимости на вторичном рынке жилья и др.

Доходы от продажи продуктов сельского хозяйствавключают выручку от продажи скота и другой сельскохозяйственной продукции на рынках, заготовительным организациям потребительской кооперации, фермерским и государственным хозяйствам, различным организациям и др.

Доходы от личного подсобного хозяйства являются частью доходов граждан от самозанятости,т.е. деятельности по производству товаров и услуг в домашних условиях, работы не по найму. Источниками доходов от ЛПХ выступают труд, земля и инвестиции, поскольку они образуются в результате производства сельскохозяйственной продукции на приусадебном участке семьи или отдельного гражданина.

Основными составляющими финансовых активов населения являются:

· вклады и депозиты в банках в рублях и валюте, в том числе на пластиковых картах;

· наличные деньги на руках у населения;

· вложения населения в ценные бумаги;

· запасы средств населения в наличной валюте т.д.

Являясь отложенным потреблением, прирост сбережений и накопленная сумма денежных активов образуют инвестиционный потенциал государства, привлеченный капитал коммерческих банков – резерв роста экономики и развития банковской системы.

2.Вертикальные и функциональные доходы.

Дохо́д — денежные средства или материальные ценности, полученные государством, физическим или юридическим лицом в результате какой-либо деятельности за определённый период времени.

Все расходы на производство несут собственники факторов производства. 

Поэтому доходы первоначально сосредоточиваются в их руках а поскольку собственник каждого фактора производства выполняет определенную функцию в рыночном производстве, то первичное формирование доходов получило название «функциональное распределение доходов».
«Функциональные» доходы, зависящие от соотношения спроса и предложения на данный фактор производства, представлены следующими видами: 

1. зарплата наемных работников в рыночном секторе; 

2. жалованье служащих в государственном секторе; 

3. прибыль крупных предпринимателей и компании; 

4. рента земельных собственников и домовладельцев; 

5. доходы мелких собственников (комбинация зарплаты, прибыли ренты, процента и дивидендов). 

В современной рыночной экономике основная часть совокупного дохода общества выражена в «зарплате» и «жалованье».

Иной выглядит характеристика совокупного дохода, когда речь идет о фактическом распределении доходов по отдельным группам населения.

Оно уже не зависит от источников поступления доходов, объединяя, например, прибыль предпринимателя и пособие по безработице. 

Поскольку фактический размер дохода устанавливает объективную имущественную иерархию социальных групп, то в этом случае принято говорить о «вертикальном распределении доходов».
Между «функциональной» и «вертикальной» характеристиками совокупного дохода имеется существенное отличие.

 Функциональное распределение сводит совокупный доход к доходам только собственников факторов производства.

 Вертикальное же распределение есть результат перераспределительного вмешательства государства в сферу доходов, благодаря чему доходами располагают даже такие группы (например, нетрудоспособные или безработные), которые не могли бы их иметь, если бы общество удовлетворялось только функциональным распределением.

[image: image4.jpg]Mexay ¢yHKLHOHANLHOW W BEepIMKANbHOW XapaKTepHUCTUKaMM
COBOKYTHOTO /JOXO0/]a MMEETCA CYLIIECTBEHHOE OTAMIME.

DYRKIEOHANLH0S Bepraxansnoe
pacHpecHenae CBOJET | PACHIPEACICHHE eCTh PeIyabIAT
COBOKYIHEIH /I0X0{ K JOXONAM |[ICPEpacHpeAeiHTeILHOTO
TONLKO COGCTREHIHKOR EMEIMATEILCTEA TOCYIAPCTRA B
(paKTOPOR MPOHIBOACTRA. |cthepy JOXO/IOB. Hmenno

|moaToMy JioXONAME
| pacmonarasor Jaxe ™

|rpaxpame, KoTOphIe HE MOLNH
iﬁu HX HMETh, eciH OnI
506mecm VAORNETROPIOCH
irmlco PYEKIHOHAN,HEIM
PACHpeCACHHCM.





3.Способы измерения неравномерного распределения доходов.

Одним из наиболее известных способов измерения неравенства доходов населения является построение кривой Лоренца,названной так по имени американского экономиста и статистика Макса Лоренца. Кривая Лоренца является показателем, отражающим неравномерность распределения совокупного дохода общества между различными группами населения.
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Отложим по горизонтальной оси процент населения (или семей), а по вертикальной - процент дохода. Обычно население делят на пять частей - квинтелей, в каждый из них входят 20 % населения. 

Группы населения располагаются на оси от самых малообеспеченных до самых богатых. 

Если бы все группы населения обладали равными доходами, и на 20 % населения приходилось бы 20 % дохода, на 40% населения - 40 % дохода и т.д., то мы бы получили биссектрису, называемую линией абсолютного равенства. 

На графике линия абсолютного равенства представлена биссектрисой oe. 

Но в реальности распределение не бывает абсолютно равным. 

Например, первые 20% населения получают 5% доходов, 40% населения - 15% доходов, 60% населения - 35% доходов, 80% населения - 60% доходов, и, наконец, 100% населения - 100% всех доходов общества. В соответствии с этими значениями мы и строим кривую Лоренца, которая отклоняется от линии абсолютного равенства. 

Кривая Лоренца (на нашем графике кривая oabcde) будет более вогнутой по отношению к биссектрисе, если распределение доходов отличается большей неравномерностью.

 На рис.1 мы можем увидеть и линию абсолютного неравенства, идущую под прямым углом (ofe). 

Сплошная линия кривой Лоренца показывает распределение личных доходов (до вычета налогов и без трансфертов). Но после уплаты налогов и получения трансфертов мы можем построить новую кривую Лоренца, т. е. кривую для располагаемого дохода.

 Она менее вогнутая, так как в результате перераспределительных процессов уменьшилось первоначальное неравенство в уровне доходов. 

Очевидно, чем больше отклоняется кривая Лоренца от биссектрисы, тем сильнее неравенство в распределении доходов, и чем активнее социальная политика государства по выравниванию доходов, тем менее вогнута данная кривая.

Еще одним показателем, используемым в экономической науке для определения степени дифференциации доходов, является коэффициент Джини (G), или индекс концентрации доходов. Этот коэффициент тесно связан с кривой Лоренца. 

На рис. 1 его можно рассчитать как отношение площади фигуры, находящейся между линией абсолютного равенства и кривой Лоренца (обозначим ее буквой T), к площади треугольника ofe, образуемого между линиями абсолютного равенства и абсолютного неравенства:

G = T/ofe,

где величина G изменяется в пределах от нуля до единицы, т.е.

0 (абсолютное равенство) G 1 (абсолютное неравенство).

Чем больше отклонение кривой Лоренца от биссектрисы, тем больше площадь фигуры T, и, следовательно, тем больше коэффициент Джини будет приближаться к 1. Таким образом, чем ближе коэффициент Джини к единице, тем больше дифференциация доходов в обществе, выше их концентрация в немногих руках, и наоборот.

Дополнительная ценность кривой Лоренца и индекса Джини в том, что они позволяют проводить многосторонний анализ положения с распределением доходов в стране. К примеру, через сравнение этого положения до и после уплаты налогов, до и после выплаты трансфертов, через сравнение по разным странам мира и так далее. Тем самым можно определять, насколько результативны меры государства по смягчению неравенства в обществе.

Есть еще один способ измерения неравенства в распределении доходов: децильный коэффициент. Децильный коэффициент - число, показывающее, во сколько раз доля доходов наиболее обеспеченных граждан общества превышает долю наименее обеспеченных. Для этого все население разбивается на десять 10-процентных групп и сравниваются проценты доходов высшей и низшей групп. 
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Основы экономической теории
11.11.2020
Учебная литература. Использование дидактического пособия.

Занятие №24

Инструкционная карта 

по дисциплине «Основы экономической теории»

Специальность: «Земельно-имущественные отношения»

Практическое занятие № 7

Тема: Построение кривой Лоренца. Вычисление Коэффициента Джини

Анализ статистических таблиц системы национальных счетов, определение функциональной взаимосвязи между статистическими показателями состояния экономики.
Задание:
1.Записать конспект лекции в рабочую тетрадь.

2. Выполнить тест

Цель: Анализ неравномерности распределения доходов в обществе. Обобщение и систематизация знаний. 

Формируемые компетенции
ОК 2. Анализировать социально-экономические и политические проблемы и процессы, использовать методы гуманитарно-социологических наук в различных видах профессиональной и социальной деятельности.

Студент должен знать:

-понятие и виды доходов населения.

-вертикальные и функциональные доходы.

-способы измерения неравномерного распределения доходов.

Студент должен уметь:

-строить кривую Лоренца

-определять коэффициент Джини и анализировать его

Средства обучения: О.Ю.Мамедов С.242-255 , инструкционные карты

Теоретические сведения к практической работе

Функциональное и вертикальное распределение доходов
Современная экономическая теория опирается на концепцию, которая получила название "теории трех факторов", согласно которой каждый фактор производства способен принести своему собственнику доход: "капитал" приносит "процент", "труд" - "зарплату", а "земля" - "ренту".
Поскольку все расходы на производство несут собственники факторов производства, то и  доходы первоначально концентрируются в их руках. А так как собственник каждого фактора  выполняет определенную функцию в рыночном производстве, то первичное формирование доходов получило название "функциональное распределение доходов".
Функциональные доходы зависят от соотношения спроса и предложения на данный фактор производства. Совокупный доход общества с точки зрения функциональных доходов, представлен следующими их видам 
- зарплата наемных работников в рыночном секторе;
- жалование служащих в государственном секторе;
- прибыль крупных предпринимателей;
- рента земельных собственников и домовладельцев;
- доходы мелких собственников, являющихся обычно комбинацией зарплаты, прибыли, ренты, процента и дивидендов.
Для отражения степени неравенства доходов в обществе используется кривая Лоренца и индекс Джини.
Кривая Лоренца – графический метод, иллюстрирующий распределение доходов обществе.

Индекс Джини – статистический показатель, отражающий неравномерность распределения доходов в обществе, заработной платы различных групп населения, используемый в странах с развитой рыночной экономикой.

Индекс Джини изменяется от 0 (абсолютное равенство) до 1 (абсолютное неравенство).

[image: image8.jpg]



Рис. Кривая Лоренца

Абсолютное равенство – биссектриса ОЕ, в экономических системах с равным распределением доходов 20% населенияАбсолютное неравенство – кривая OFE, означающая, что и 20, и 40, и 60% не получают никаких доходов, за исключением одного, последнего в ряду OF человека, который получает 100% дохода.

Кривая распределения доходов (кривая Лоренца) – кривая, которая отражает действительное распределение доходов (рис.). Чем больше отклонение кривой от ОЕ, тем больше неравенство распределения доходов

Содержание практической работы
Задание 1: выполнить тест

	1. Сумма денег, поступающая в личное распоряжение получателя, это…

А) Номинальный доход

B) Реальный доход

C) Личный доход

D) Собственный доход.

2. Величина личного дохода зависит от таких макроэкономических процессов, как…

A) Уровня налогов

В) Уровня инфляции

С) Уровня цен

D) Уровня банковского процента

3. Доход – это…

4. К главным характеристикам рыночного дохода не относится:

А) Денежная форма

В) Товарная форма

С) Сумма, регулярно и законно поступающая в распоряжение субъекта

D) Величина дохода, определяющаяся спросом и предложением.

5. Функциональное распределение доходов – это…

6. К факторам производства относится:

А) Сырье

В) Труд

С) Капитал

D) Земля

7. Закончить фразу: «Функциональное распределение сводит совокупный доход к доходам..»
	8. Реальный доход – это…

9. Реальный доход не зависит от:

А) Цен

В) Величины номинального дохода

С) Величины тарифов и налогов

D) Дивидендов

10. Для измерения степени неравномерности распределения доходов используют коэффициент:

А) Джини

В) Ботлерова

С) Котлерова

D) Джонни

11. Что показывает каждая точка кривой Лоренца?

12. Временной промежуток расчета:

А) 1 месяц

В) 1 год

С) 2 года

D) 3 года

13. Формула расчета Джини?

14. Коэффициент Джини изменяется:

А) От 0,1 до 1

В) От 10 до 100

С) От 0 до 1

D) От 0 до 100




Задание 2

Решение задач:

Сравнение распределения доходов населения

РФ за два года с помощью кривой Лоренца, коэффициентов Лоренца и Джини по следующим данным:
	20 %-ые группы
	Доля в совокупных доходах, %

	населения
	2013 г
	2012 г

	1
	5,3
	6,0

	2
	10,2
	11,0

	3
	15,2
	17,0

	4
	23,0
	23,0

	5
	46,3
	43


 Решение задачи по определению коэффициентов Лоренца и Джини
Для расчета коэффициентов Лоренца и Джини и построения кривой Лоренца обобщим исходные данные в таблицах для 2016 и 2017 годов.

Данные за 2016 год.

	x%
	y%
	x*y
	cum y
	x*cum y

	20%
	6
	
	
	

	20%
	11
	
	
	

	20%
	17
	
	
	

	20%
	23
	
	
	

	20%
	43
	
	
	

	100%
	–
	
	
	


Построим кривую Лоренца по данным за 2016 год.
Данные за 2017 год.

	x%
	y%
	x*y
	cum y
	x*cum y

	20%
	5.3
	
	
	

	20%
	10.2
	
	
	

	20%
	15.2
	
	
	

	20%
	23
	
	
	

	20%
	46.3
	
	
	

	100%
	–
	
	
	


 Построим кривую Лоренца по данным за 2017 год.

Коэффициент Лоренца рассчитывается по следующей формуле: [image: image9].
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Модуль это всегда неотрицательное число.

Коэффициент Лоренца за 2017 год = [image: image11.png]



 Коэффициент Лоренца за 2016 год = [image: image12.png]



 Коэффициент Джини рассчитывается по следующей формуле: [image: image13.png]=1-2*3(x; *cum 7))+ 7, (x;*y))




Коэффициент Джини за 2017 год = [image: image14.png]=1-2*3(x; *cum 7))+ 7, (x;*y))



=

Коэффициент Джини за 2016 год = [image: image15.png]=1-2*3(x; *cum 7))+ 7, (x;*y))



=.

Задание 3 Решить задачу
1) Имеются следующие данные о распределении общего объема денежных доходов населения:

	Группы населения по уровню доходов
	Численность населения, % к итогу
	Доля общего объема доходов по группам, % к итогу

	1
	2
	3

	Первая (с наименьшими доходами)
	20
	6,2

	Вторая
	20
	10,4

	Третья
	20
	15,6

	Четвертая
	20
	22,5

	Пятая
	20
	45,3

	Итого
	100
	100


1. Построить кривую Лоренца для распределения общего объема денежных доходов населения по выделенным группам.

2. Рассчитать коэффициент концентрации доходов – коэффициент Джини. 

Задание 4 Ответить на контрольные вопросы:
1. Основные виды и принципы распределения в рыночной экономике.

2. Неравенство доходов и способы измерения неравенства.

3. Проблемы бедности и роль государства в перераспределении доходов.

4. Социальная защита, средства и механизмы.

Работу оформить и сдать

