Урок 15 от 06.03.2021г

Изучить материал. Составить контрольные вопросы и ответить на них письменно. Не менее 5 вопросов.

Лекция: Анализ производства и реализации продукции

Цель и задачи анализа производства и реализации сельскохозяйственной продукции

В целом, основной целью анализа производства и реализации продукции сельскохозяйственного предприятия является определение резервов роста показателей прибыли и рентабельности.

В ходе осуществления анализа производства и реализации продукции сельскохозяйственного предприятия, решаются следующие задачи:

проводится оценка выполнения плана производства и реализации;

определяется эффективность производственно – сбытовой деятельности;

определяются факторы, влияющие на эффективность производства и реализации продукции.

Этапы анализ производства и реализации продукции

Графически схема основных этапов производства и реализации продукции сельскохозяйственного предприятия, представлена на рисунке 1.
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Рисунок 1 – Этапы анализ производства и реализации продукции

Процесс анализа (этапы) производства и реализации продукции сельскохозяйственного предприятия, идентичны процессу анализа производства и реализации продукции предприятий иных сфер деятельности. Так в ходе осуществления анализа проводится сравнение объемов производства и реализации продукции с плановыми показателями и с фактическими показателями за прошедшие годы

Выполнение договорных обязательств, является важным фактором, определяющим не только количественную эффективность производственно - сбытовой деятельности, но и позволяющим судить о имидже предприятия, его позициях конкурентоспособности.

 Обобщающими показателями, характеризующими эффективность производства и реализации продукции сельскохозяйственного предприятия, являются показатели рентабельности производства и рентабельности продаж. Данные показатели рассчитываются как в целом для всего предприятия, та и в разрезе отраслей производства (растениеводство, животноводство, птицеводство, овощеводство и т.д.).

Представленные показатели рентабельности производства и рентабельности продаж сельскохозяйственной продукции, позволят определить уровень прибыли в расчете на единицу выручки и затрат произведенной продукции, как в целом по отраслям, так и в разрезе ее наименований. При анализе производства и реализации продукции различные ученые экономисты предлагают различные методики. На наш взгляд, очень развернуто анализ производства и реализации продукции, предлагает проводить Н.И. Дубинин. Автор предлагает следующую схему анализа производства и реализации сельскохозяйственной продукции (рис. 2)
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Рисунок 2 – Методология анализа производства и реализации сельскохозяйственной продукции

Данная схема, на наш взгляд, является очень актуальной, так как анализ производства и реализации продукции в рамках данной методологии проводится комплексно. Осуществляется расчет не только количественных показателей производства и реализации продукции, но и качественных показателей, анализ рынка, цен, конкурентов, внешней и внутренней среды предприятия.

Нынешнее экономическое состояние перерабатывающих организаций во многом обусловлено недостаточной загрузкой линий по переработке, основными причинами чего являются «размытые» сырьевые зоны и несоблюдение дисциплины выполнения договорных обязательств. Сложившаяся ситуация ориентирует государство на более активное вмешательство в формирование и перераспределение сырьевых потоков с целью преимущественного использования мощностей эффективно использующих сырье предприятий и предприятий, выпускающих более конкурентоспособную продукцию.

Современное состояние животноводческого подкомплекса АПК требует необходимости принятия целого комплекса мер по совершенствованию существующих и формированию новых производственно-экономических связей между сельскохозяйственными организациями, перерабатывающими предприятиями и торговлей для создания устойчивой системы обеспечения населения республики высококачественной животноводческой продукцией. В становлении данных интеграционных связей активную роль должно сыграть государство. Для этого ему необходимо постоянно создавать благоприятную экономическую ситуацию на рынке животноводческой продукции, своевременно формировать адекватную нормативно-правовую базу, систему льгот, прямой финансовой поддержки и пр. 

Принципы учета производства и реализации сельскохозяйственной продукции

Учет производства и реализации сельскохозяйственной продукции основан на следующих принципах:

- заключение договора. При отсутствии данного пункта невозможно будет привлечь материально ответственное или любое другое лицо к ответственности;

- подбор метода учета производства и реализации продукции, более удобного в условиях работы конкретной организации;

- списание, выбытие, оприходование продукции должно производиться по единой оценке;

- заполнение отчетности о наличии и движении продукции материально ответственными лицами должно производиться своевременно;

- проведение инвентаризаций фактических остатков продукции и сравнение их с данными бухгалтерского учета производится организацией для обеспечения сохранности ценностей;

- контроль за действиями материально ответственных лиц путем встречной сверки документов. Например, все списания со складов сельскохозяйственного предприятия должны совпадать с оприходованием этих ценностей в точки продаж.
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